
Espacios Rendición de Cuentas: SUBSECRETARÍA DE RENTAS

Formato de Preguntas y Respuestas Espacio de Diálogo

Pregunta Respuesta

1.¿Cuáles son los requisitos o documentos que debo 
tener para participar del proceso de enajenación?

Respuesta: los documentos que debe tener son los siguientes 
•Certificado de existencia y representación legal.
•Diligenciar y aportar la carta de presentación de la propuesta.
•Diligenciar y aportar el compromiso anticorrupción.
•Seguridad social y aportes parafiscales.
•Aportar certificado de antecedentes disciplinarios, fiscales, judiciales.
•Aportar registro único tributario.
•Acreditar la definición de la situación militar.
•Aportar el registro de medidas correctivas.
•El proponente deberá acreditar su experiencia tal y como lo establece el documento denominado PLIEGO DE 
CONDICIONES.
•Los oferentes deberán acreditar experiencia mínima de 2 años en la distribución o comercialización o venta de bebidas 
y/o licores y/o víveres y/o abarrotes en Colombia.

2.¿Como se conformar los lotes de Aguardiente Nariño 
para proceso de enajenación?. 

Los lotes se conforman previo análisis de las necesidades del mercado y de la disponibilidad del inventario que tenga la 
oficina de Aguardiente Nariño, estos lotes estarán conformados usualmente por las referencias Aguardiente Nariño 
tradicional en sus líneas 750 y 375, Aguardiente Nariño Sin Azúcar en sus líneas 750, 375 y edición especial



3.¿Cuál es la forma de pago de los lotes adquiridos de 
Aguardiente Nariño?

La forma de pago es anticipada, se debe pagar el 20% del valor del lote o lotes por los cuales quiera ofertar, una vez se le 
adjudiquen el lote o los lotes debe cancelar el 80% restante .

4.¿Los ingresos que se generan por la venta de 
Aguardiente Nariño a donde se destinan?

Los ingresos generados por la venta de Aguardiente Nariño se destinan para Salud, Deporte, Funcionamiento, Educación y 
libre inversión.  

5.¿Cuál es el proceso para solicitar el apoyo de 
Aguardiente Nariño para un evento?

De acuerdo a los procedimientos establecidos en la oficina de AN se debe dirigir un oficio a la oficina en cual se describa el 
evento a realizar (fechas, lugar, artistas, aforo esperado.) y debe mencionar el tipo de apoyo esperado desde Aguardiente 
Nariño, puede ser apoyo financiero, apoyo con orquestas, grupos y apoyo logístico y comercial. 

6. Qué establecimientos visitan o inspeccionan? Los funcionarios de la Subsecretaría de Rentas, visita toda clase de establecimientos públicos, y conjuntamente con la 
policía Nacional vehículos en las vías en los puestos de control y con la fiscalía casas de habitación.

7. Porqué no se permite vender otros licores, sólo 
Aguardiente Nariño?

Porque el Departamento de Nariño, según estatuto Tributario, tiene el monopolio sobre los licores, esto es la facultad 
exclusiva del departamento:  explotar, organizar, administrar, operar, controlar, fiscalizar, regular y vigilar la producción 
de licores.

8. Qué hacen con los licores y cigarrillos aprehendidos 
y decomisados?

R/. Primero, se les respeta el debido proceso a los infractores, para que presenten sus pruebas.
Segundo, el abogado declara devolución o bienes del departamento los productos.
Tercero, la Subsecretaría de Rentas realiza inventario de los productos declarados bienes del departamento para incluirlos 
en la Resolución de Destrucción de productos.
Cuarto, se invita a la destrucción de productos, a las entidades de control, a salud, a control interno, a empresa de 
seguridad y vigilancia, a EMAS, a Corponariño y periodistas.

9. ¿Aguardiente nariño que ha pensado para que los 
pequeños comerciantes puedan adquirir el producto?

Los lotes no siempre iguales, los lotes son articulados de la siguiente manera: como somos una maquila dependemos del 
inventario que tengamos a cada salida a enagenacion, hay epocas del año donde se sacan lotes de $200.000.000, 0 
300.000.000, dependiento del inventario que nosotros tengamos, dentro de toda la comercializacion de aguardiente 
nariño tenemos una cadena de comercializacion que se genera dependiendo del mercado y hay personas que pueden 
acceser con menos requisitos de enagenacion y se convierten en distribuidores porque cuentan con todos los requisitos 
que se les a pedido en el proceso, entrando a una cadena de comercializacion con los mas pequeños llegando al 
consumidor final.


